
         

附
錄
二
、
當
舖
業
者
訪
談
紀
錄



 175

 

汽車借款(包括留車、免留車)的起源、原因 

 

汽車借款的興盛時期、原因 

 

汽車借款的金額、數量(每月) 

*獲利來源(利息或轉賣) 

*占營業額比例 

 

留車借款的流程、手續(從客人來當車~車子出賣) 

*分期車的流程(車籍資料、流當、出售？) 

*公司車的流程 

*利息及期限之約定 

 

免留車借款(原車使用)之流程 

*經營原因 

*計程車多嗎 

*簽的契約 

*收取費用包括 

*找車 

*辦理流當 

*糾紛 

*利弊 

權利車 

*意義 

*價格 

*風險 

*市場 

 

當舖業法、動產擔保交易法 

*了解 

*改進 
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A1 當舖業者訪談紀錄             地點：台北縣板橋市            日期：96 年 12 月 20 日 
 

一、汽車借款(包括留車、免留車)的起源、原因 

二、汽車借款的興盛時期、原因 

三、汽車借款的金額、數量(每月) 

*獲利來源(利息或轉賣) 

*占營業額比例 

典當分兩個大方向：一個是「有質押物」，就是「小當」、物品類，比如金戒指、金飾、手

錶、珠寶，有價品都可以典當。違禁品除外，刀槍、管制品是依規定不能收當。這個是有

質押物的，沒有問題，只要利息不要收超過，你連離開這個鐵柵門出去找客人都不用，因

為東西在你這邊，你只要估的價錢在範圍內，三個月沒來繳利息就可以拿出去賣，從裡面

把本金利息拿回來，這個沒有爭議，你也不用跟客人爭議；另一個是「無質押物」：原車使

用、房地、票貼。這個是灰色地帶，你可能觸法，即始有訴訟，上了法院，有時候沒有處

理好，法官還是可以判罪。很多方面，比如典當法規定，質押物就算是車子，也要留車，

可以留行照、車子的原始牌照書，但不可以留身份證，結果現在很多人做原車使用的，車

子沒留，都留身份證，那個是有點妨害自由的問題，如果爭議到上法院，法官一問車主有

沒有押身份證，車主說有，那都是妨害自由的，因為依規定身份證不能抵押、扣留的。所

以我們做當舖的心態，要跟法院保持距離，除非你都做「小當」的。 
(問：那為什麼那麼多人還要做原車使用？) 

因為利潤。無質押物的部分利潤大，有質押物的部分利潤小，賣多少比較不是問題，是利

息。比如客人來，拿機車來講好了，你說要留車，借一萬元，一個月利息六百，客人會嫌

太貴，說別家才三百，你如果要押車的話，他是秤金秤兩的，六百都嫌貴，因為我們最高

可以做到九百，所以你收六百是合理的。可是客人覺得機車是他的腳，給你扣留了，你給

他收六百他都嫌貴；但是你給他原車使用，你跟他講九百就是九分，他覺得很合理，因為

他覺得方便，對他來講，一個月繳九百和六百是沒有差別的，車子可以用就好。所以這個

東西就是客人來商量，我們當舖來講，利潤大在先。有質押物和無質押物差別在那邊？有

質押物是先處理的，無質押物是後處理。你有質押物，比如金戒指，我們可以賣二萬，我

當給你一萬五，五千元就在那邊，有利潤空間，只要東西不是假的，你是穩賺的。無質押

物不是，機車給你借出去，一萬五還在他那邊，利息就算先扣的話，利息先賺，但本金還

沒回來，所以這個是高風險高利潤；有質押物是低風險低利潤。 
(問：無質押物是何時發展？) 

民國七十幾年就有了，那時候有「電話借款」，那時候每一個家庭申請一個市內電話要一萬

六，三萬是黑市價格。在七十幾年以前的當舖，他比較傳統化，那時候都是老兵榮民在開

的，台灣當舖的發展，是民國五十幾年，老蔣為了照顧退休的榮民，包括安排他們到梨山

去種水果，還有就是說退休的老榮民我發一個當舖牌照給你，讓你開當舖，五、六○年代

是這樣子。後來有的榮民身體不好了、有的賺到錢不開了，就賣給民間，就是一般人買牌，

那時候不能過戶，都要用法院判決的，不像現在可以直接過戶。我要跟你買牌，變成你要

先簽個本票給我，我拿去法院扣押你的牌照，用這種方式，不能直接買賣過戶，這是當舖

的緣故，我也是做了當舖之後才去學去聽。民國七十幾年那時候跟中華電信申請一隻電話

要一萬六，當舖界就有人想出一個模式，類似後來有人想出原車使用一樣，他是用電話借 
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款，那電話借款是用什麼方式？比如說你家裡有一隻電話，你缺個一萬元，萬把元需要用，

那你不是家裡的電話機拆來，不用，因為當初跟中華電信申請的時候會有印鑑、印章、身

份證，還有中華電信會給你一個保證金收據、過戶書，你就是來我當舖寫一寫，我一萬元

就給你，你不繳利息，我就把你電話辦停話，然後你就會來繳利息，如果再不來繳，我就

辦過戶到我名下，然後賣給電信行。他們的線路都是在機房，搞的中華電信那邊的線路跟

你家的電話沒有關係，這個叫電話借款。然後賣給通信行，以前路邊的通信行都在做市內

電話買賣，那時候市內電話紅到你根本不用去通信行，通信行整天來問，有沒有電話要賣，

他跟我們收多少？我們借客人一萬元，通信行來收最少一萬五，那時候中華電信缺門號，

民間申請一隻要排半年、一年，所以急著要用電話的人會去黑市買要二萬、二萬五，價差

就有了，所以通信行他收一萬五、一萬八，賣二萬、二萬五，大家都有空間。 
(問：原車使用是誰發明的？) 

不曉得，原車使用是差不多十幾年前開始，大概八○年代尾，你不做原車的沒辦法，客人

來他說不留啊。 
(問：有跟銀行借錢的車子呢？) 

車子如果有跟銀行借錢的話，一定要留車，因為客人繳息不正常，車子很快就被銀行拉走，

那當舖會變成什麼都沒有，就算給你找到人，他車子也不在了，被銀行拉走了，所以現在

的當舖來講，這部分才是比較嚴重的，又不能不做，做了又問題很多。如果不做就沒利潤，

所以儘量要閃。車行也有在做。 
(問：為什麼很多人不跟當舖借要跟地下錢莊借？) 

台語有一個成語說：「如果能夠當神仙，為什麼要當畜牲？」意思就說有好的不選為什麼要

選差的？地下錢莊一定比我們當舖貴，利息貴很多，所以個笑話在講，有銀行執照的叫銀

行，有當舖執照的叫當舖，這兩個執照都沒有的，叫地下錢莊，就是這樣排下來，你有本

事跟銀行借得到錢的話，你不會來當舖，更不會到地下錢莊，他的順位是這樣子。如果這

個人能夠到當舖借得到錢，他打死不會去地下錢莊。問題是他這兩個地方都借不到，他只

有跟地下錢莊週轉。其實人都知道地下錢莊的利害，可是他就是週轉不過來，當舖也不借、

銀行也不借，沒有辦法只好跟地下錢莊週轉。 
(問：以汽車來講，跟地下錢莊借通常是計程車嗎？) 

那是另外一個部分，計程車是在做「日仔會」，有時候計程車行本身就在做，日仔會是每天

繳，他的意思就是說計程車司機每天出去營業，每天我跟你收八百、一千，你只要有跑車，

就有辦法繳這個錢，每天繳還，比如你跟我借一萬元，十天繳清，一天繳一千二，十天你

還清我就賺二千。我是舉例，現在利息高低我不曉得，我是聽很多計程車行本身在做。因

為車行的話，比如說我是計程車行老闆，我買了一百台計程車，不可能我自己來開，我要

找司機開。有跟我租車的，一天一台車租你八百、一千，你每天繳我八百、一千，算租車；

也有一種是租送的，講好每天你跑一千五給我，二年到了這台車送你；另外一種是你來給

我租車或開車，不知道什麼情形，家裡缺錢用，跟老闆或地下錢莊週轉，每天償還，就叫

「日仔會」，日日還，約定一個時間把他還清。當舖也有人用這個(日仔會)模式做，可是做

到後來都不行。像以前永和 XX、民生路 XX，可能之前是地下錢莊或是計程車行，後來弄

到一定規模就買當舖牌轉型。 
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(問：地下錢莊的本錢好像比較小？) 

看你走什麼路線，不見得地下錢莊規模大規模小，有的是二、三個年輕人準備個五十萬、

一百萬就開了，專門借那種五千、一萬的，借那些酒店小姐、社會上班族，經濟能力不大；

也有的地下錢莊專門搞房地產，講難聽一點就是以代書的名義專門借房地產的；也有的地

下錢莊是大規模的，專門針對大公司、工廠的老闆在借的，企業融資，那個一般的上班族

借不到，他要借都是幾百萬的，他看你有公司在開，尤其是有知名度的，他就敢借你。 
 
四、留車借款的流程、手續(從客人來當車~車子出賣) 

*分期車的流程(車籍資料、流當、出售？) 

*公司車的流程 

*利息及期限之約定 

五、免留車借款(原車使用)之流程 

*經營原因 

*計程車多嗎 

*簽的契約 

*收取費用包括 

*找車 

*辦理流當 

*糾紛 

*利弊 

(問：汽車質借的流程？會做什麼評估？) 

第一個，車籍的查詢一定要做。我汽車、機車、房地產、物品類都有做，做的越多收入會

比較好，我覺得不要拒絕(客人)，要看東西值不值得，還有他的資產大於負債的話，也好

處理，要稍微評估一下。比如說我以前有一個客戶，他開一台吉普車來，開口要借八十萬，

而且他說東西不能押。車子是絕對不夠的，因為鈴木的吉普車的話，新車也才六、七十萬

而已，那你如果覺得說，你在講神經病的話，那客人就推出去了。所以當舖要借多少要自

己評估，他車子只能賣四十萬，如果你評估他信用可以，那就借，風險自己承擔。所以那

時就簽本票、借據、切結書，車子給他拿回去，後來他繳三個月利息就來還清了。所以這

個要看客人的資產，如果說客人的資產大於負債的話，他不會讓你來處理，他有一千萬的

資產，他跟你借十萬元的話，他比較不會跑，機率比較小，因為他跑你十萬元，萬一房子

被你查封他划不來；但是如果他都沒有資產，房子租的，車子即始是一台賓士，你電腦打

出來是貸款，也沒什麼資產，這種人即始跟你借五千元，你都要小心，因為他是空殼，他

可能為了五千元他就跑，反正房子是租的，再租就好了。 
(問：來借錢的客人大概是什麼樣的、什麼階級？) 

來借錢的什麼人的都有。講難聽一點，有時候連做官的都有可能。 
(問：客人不還錢怎麼辦？) 

要找人，找到了跟他談，幾乎要用各種方式，錢拿回來為原則，只要他能把錢還給你就好

了。但是有個原則，不要弄到上法院。因為訴訟曠日費時，即始你打贏官司，他也不得不 
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還你錢，但是你拿到錢的時候都已經不知道要虧多少了。找車、找人，反正處理的原則就 
是來談，其實客人只要肯談就成功了一半，不來聯絡的話你錢就外面跑，你在顧店又不可

能全省去找他這個人，重點是他要來談，最好是在店裡談，因為在外面會有狀況，來店裡

面他比較搞不出花樣。 
(問：做原車的，被跑掉的話大概占多少台車？) 

看你做衝或做守，如果你想要守一點，控制在一成以下，就是做十台原車跑一台走。他們

有的做比較衝，來就借，那個比較危險，控制的不好的話，會十台跑三台，再超過的話就

不行，就沒利潤。還有有些處理要時間，可能要三個月，就是拖一段時間才處理。 
(問：已經在銀行有貸款的是否留車？) 

可以有三個方式：一個是看其他資產，有沒有房子、老婆有沒有工作，車子本身可能價值

不夠，那就要從他這個人衍生出來其他的資產看，有沒有大於他要借的錢；另一個是算差

額，比如他這台車賣掉價值四十萬，銀行借二十萬，還可以借他二十萬，還可以玩一玩，

如果人有信用的話。第三個是最糟糕的，房子租的，也沒有親人，比如他從高雄上來工作，

車子貸款而且是剛買的，全額貸，那個一定要押車，而且要準備當權利車來賣。因為你不

可能幫他還銀行，比如他車子行情四十萬，一查銀行借四十萬，那你車子怎麼可能賣四十

萬，頂多賣三十八萬，怎麼可能賣比他貸的錢更高，因為車子會折舊。這樣見面就要押車，

而且用權利車的價錢來押。比如說專收權利車的公司收十萬元，你就當五萬。全額貸的車

表示他買這台車的時候也沒付錢，現在有些車行搞全額貸就是這樣，比如這台車喜美、雅

哥我買十萬，你可能五千、八千來，手續費就可以了，我就過戶到你名字，你就開走了，

車行就從銀行那邊貸款拿到錢，他就不管了，你再跟銀行繳貸款。這種人來當舖借，就要

押車，因為這種跑的機率是百分之九十九。 
(問：有繳利息三期五期的再來借的呢？有沒有這種的情形？) 

那種比較不是重點，因為他跟銀行借要繳一個利息，跟你借又要繳利息，除非他月入高薪，

不然他撐不了多久，很多這種人來借個三萬、五萬，就是要還銀行的利息，他可能欠銀行

好幾期，銀行快要拖車了，他希望來這邊拿到三、五萬跟銀行延一下，你又不留車，他車

子還可以繼續開，當舖借他錢是把時間延後，問題是這個風險太大，過了幾個月，他銀行

又沒繳了，銀行把他車拉走了，當舖什麼都沒有，剩下一個人，那個人你找到也沒有用，

沒有資產。沒有資產的人來當舖我們都不借，因為你借的話，就是跟自己的錢過不去。地

下錢莊的話也會看，如果你什麼都沒有的話，就是身份證，借你五千、一萬，到時候把身

份證賣給詐騙集團，你也是很慘。還有一點就是當舖比地下錢莊吃虧，因為當舖是店面式

的，地下錢莊是無店面式的，所以出了事地下錢莊可以跑，他們可以押身份證、存款簿、

健保卡來借五千、一萬，當舖不可以，借錢的人帶警察來，你就麻煩了。地下錢莊看新聞

不對了就跑，他頂多錢不要；當舖不行，當舖你有時候錢不要都不行，所以要拿捏。基本

上就是不要搞到進法院，進法院的話檢察官、法官在那邊，他如果覺得借錢的是弱勢，他

就從裡面找問題刁你，他的心證就有點偏袒了；有些人心態比較正常，借錢就要還，天經

地義，他就比較公正。所以處理的原則就是不要搞到上法院，即始你有理，你立場站得住，

他要給你挑麻煩的話，你還要一一舉證，如果有一些台帳忘了蓋手印，明明你合法變不合

法，所以要避免糾紛。 
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(問：銀行會來跟當舖聯絡你是不是把我們的車拖走？) 

那個不用理他，因為車子是動產，動產的話，占有為擁有，過不過戶只是公務機關登記屬

於誰，可是他欠我錢他把車給我，你不能從我這邊把車搶走。銀行也沒權把車拿回去，除

非他替客人(向當舖)清償，車才能拿回去，以前我在做好像還沒有法院判決可以拿車回去。

登記是設定禁止異動，但沒設定誰能開誰不能開，現在見解怎麼樣我不知道，以前我沒遇

過銀行正大光明來當舖要車。有的是車子開回去，停在路邊，他看到了，趁晚上找拖吊車

拖走，車主欠他錢不敢報失竊。 
所以這種貸款車能夠正常買賣的話只有銀行，他清償他的設定，當舖的話就是車子殘值夠，

你幫他清償，取得清償證明，才能正常的過戶買賣。不然一般有設定動產擔保的車子，就

只能用權利車賣掉，因為他債權大於賣掉的市價，幫他清償的話就吃虧了。所以殘值大於

貸款的話就清償，殘值小於貸款的話就權利車賣掉。基本上就是這樣。 
 
六、權利車 

*意義 

*價格 

*風險 

*市場 

(問：權利車的價值？新車、舊車都可以用權利車賣掉嗎？) 

只要貸款超過(市價)，就用權利車賣掉。要看車行的行情，各種車種也不一樣，熱門車、

冷門車。權利車要特定的車行才收。 
(問：為什麼有人想買權利車？) 

便宜。新車、舊車都有。 
(問：所以虧的就是銀行？) 

不一定，車子有找回去也不見得虧。就算掛別的車牌，他也會尋一下引擎號碼，找車的人

神通廣大。 
(問：權利車的稅金罰單問題？) 

權利車又分三種，註銷車、欠稅車、貸款車。註銷車就是車主驗車也沒去驗、稅金也沒繳，

就亂開，被監理站逕行註銷，牌還在，可是電腦顯示車牌狀況是註銷，註銷車要閃警察，

因為被臨檢到，現場就會拔牌，嚴重一點的當場扣車；另外一種欠稅車，是欠國稅局的車，

被限制異動，可能是車主開公司，欠營業稅沒繳，這種車最好，什麼都不用閃；貸款車的

話就要閃銀行，掛原牌的話，警察臨檢通常不管，除非警察很討厭，去通知銀行，可是會

很麻煩。還有就是貼牌，就是 AB 牌，子母車。貼牌還有分，合法子母車和不合法子母車，

不合法就是偽造文書。 
(問：子母車跟 AB 車不一樣？) 

都是，有很多講法，你們講貼牌，以前我們講子母車，子母車就是你買一台賓士的權利車，

便宜，市價二百萬，你六十萬就買到了，新車很爽。但是你又怕萬一那天在路上，被銀行

拖走了，六十萬損失掉。所以用子母車、貼牌比較安全，你找一台很老很老的老賓士，過

戶到你的名下，這台老賓士你買五萬，把老賓士的車牌掛到你的權利車上，閃避銀行，讓 
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銀行找不到，因為車牌不對了，用子車來掩飾母車，最好找同型同廠牌，顏色相同的車。

這個是屬於合法的，你不要做其他的變造，把引擎號碼磨掉，也磨成子車的引擎號碼，這

樣就違法了，這樣是偽造文書。貼牌是公路法罰三千六到七千二，然後車牌扣掉，變成你

子車沒牌，母車也沒牌，其他方法就是再買一台子車。現在他都配子車給你，那個比較危

險，你如果要買權利車，最好子車自己找，因為他配給你的話你掛幾號車牌他都知道，到

時候就把你拖回去。比如說我賣你一台賓士，六十萬，你看了心動但又覺得麻煩，還要找

老賓士來貼牌，他說我子車五萬配給你，總共六十五萬辦到好，子車車牌是 AB1234 我也

知道，你把子車車牌貼上去，我就來找車了，找到車我通知銀行來拖，銀行要給我三萬。

權利車我也賺、子車我也賺，銀行我也賺，就賺三筆。那是不肖業者。 
(問：現在的公文好像比較要求倉棧費的部分不要按每個月收？) 

所以這是彈性空間、灰色地帶，你車子不留，你還能收倉棧費嗎？不要說一個月，三個月

一次都不能收，到時候原車使用會比留車還難做，你連倉棧費都不能收。原車使用你做四

分半、五分的話照他們規定講都是重利，可是客人也沒什麼爭議、心甘情願的給你。不要

弄到上法院，上法院的話你要去解釋。你看刑法上重利罪，他的解釋是趁人急迫、輕率、

無經驗，收取與原本顯不相當的利率，他也沒講二分。但問題又來了，就要看法官的心證，

他看你是不是收取與原本顯不相當的利率，所以最後的關卡是不要搞到上法院。第一個是

防火牆要做好，第二個是跟客人不要有糾紛，你跟客人有糾紛客人就會去檢舉你，第三個

是解決的方法，像以前去找客人，客人躲在房子裡面，給他按電鈴、敲門都不開門，我們

去買三秒膠把他鑰匙孔給他噴下去，這個現在不行了，是強制罪。 
(問：您做當舖做幾年？) 

十幾二十年了，先在別家當舖上班，後來自己開，去年年初收起來。其實做那麼久會感覺

現在當舖比以前難做，以前的客人比較好處理，現在不好處理。像以前的客人來跟我們借

錢，我們去找他的話，他都比較會低聲下氣。現在他會理直氣壯。現在處理客人的難度比

較高，有些客人你不懂的，他比你還懂，你去他家找他，他甚至跟你說超過晚上十點不能

來要債。現在客人處理難度高，條件又沒有以前客人好。最基本的是客人要有資產，有資

產都好商量、好借錢。他有房子土地，但是他欠十萬元，房子一賣可能幾千萬，但他不方

便變現；空殼的人不要借他，到最後要處理。 
 
七、當舖業法、動產擔保交易法 

*了解 

*改進 

(問：其他要補充的？對當舖業法的立法修法？) 

其實當舖感覺就是有點不上不下，妾身未明，不像地下錢莊又不太像銀行。其實當舖是隨

著客人走，客人說機車給你留我就沒有腳了，銀行可以你為什麼不可以？認真講起來，有

動保的車，這種車連典當都不可以了，銀行也是哇哇叫，你一查有動保，為什麼還借給他？

因為權利車的話也是吃人家的二胎，權利車的話，買的人只要便宜就好，不怕麻煩。公家

機關只會講法條、制度，根本不會考慮民間，當舖如果要借二、三分的話就不要開當舖了，

你直接跟民間借貸就好了，當舖既然是一個營業據點的話，我就要繳租金、營業稅、管銷 
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那麼大，我當然利率要高一點。講到最後的話就是要變相做，閃法律漏洞。如果當舖利率

要提高的話，社會大眾又會說你變成地下錢莊。地下錢莊他沒有管理法，所以他們都儘量

做高，基本上就是高風險高利潤。比如說我用身份證借，跟用一台機車借利息都不一樣，

機車借九分可以，身份證的話風險高，沒有三十分我不借，是民間的自由意思。當舖是卡

在當舖業法，規定你利息加倉棧費不能超過九分，問題是如果客人沒有意見，你給他方便，

你車子不給他留，他也覺得你公道。所以規定有，但不符合實際，有一點脫勾，上面規定

是一個調，真正當舖業和客人在做又是一個調，不要出事都相安無事。如果有狀況的話，

最後的保障要有，比如我們有跟客人寫切結書，裡面有寫說他不是在危難急迫的時候來借

的，他是在自由意志下、自己歡喜來借的，如果利息有慢，車無條件給你拖，拖吊費用他

會算給你，這個可以拿給法官看，是他自己簽名蓋章的。至少白紙黑字，保障我們自己。

這是最後防線，最好是不要上法院，這是處理的方法。比如說有一個客人跟我們借三十萬，

一個月一萬五的利息，繳了六個月，繳了九萬元，後來他沒辦法解決，我們也知道他沒資

產了，山窮水盡，車子我們拿回來賣了二十五，虧了五萬，但是利息收了九萬，那就算了。

有時候要彈性，不要吃虧太大的情況下，好好的處理掉。 



 183

A2 當舖業者訪談紀錄                 地區：台北縣板橋市        日期：96 年 12 月 24 日 

 

一、汽車借款的起源、原因？ 

(問：當舖大多是當黃金、手錶，為什麼大家現在開始當汽車？) 

因為你拿金子、手錶來當，金額比較小，當車的話要留車，如果生意要好，就要做免留車，

做原車使用，對大家都好，最主要他還可以使用，當的人也划算，沒有留車的話，當舖一

個月還可以省二、三千元的停車費用，這樣對當的人划得來、對當舖都划得來。因為客人

回去還可以把車拿去做生意、使用，不會因為車留著沒辦法做工作。 
 
二、汽車借款的興盛時期、原因 

免留車差不多在八十年左右開始，但是那時候數量比較少，慢慢到八十五年比較普遍，到

現在差不多十二年了。 
(問：現在還有那麼多免留車嗎？) 

到現在大概十台占九台是免留車，因為一方面當舖競爭，你不做別人要做；一方面你要做

留車，客人不要，客人為了方便要做免留車的他才要，所以現在大部分都是做免留車的比

較多。 
 
三、汽車借款的金額、數量(每月) 

*獲利來源(利息或轉賣) 

*占營業額比例 

免留車的獲利主要是從利息，利息大概四分，會收倉棧費五分，以月計息。 
免留車最主要就是風險比較大，當舖就是要自己評估風險，因為做免留車，客人跑走的機

率比較大，最主要就是說這台車價值五十萬，市價五十萬，你評估借他大概六、七成，約

三十到三十五萬；留車就可以借到九成，四十五萬。 
(問：一般汽車大概可以借多少？最多可以借多少？) 

借多少要看汽車的價值，例如市價五十萬，留車可以借的高，免留車借比較少，要看個案，

因為每台車的年份、廠牌不同，不能一概而論可以借多少，要看你這台車價值多少，當舖

評估可以借你多少。像我在借就是看這台車比如價值五十萬，但是車的狀況很差，撞的凹

凸不平、有刮痕，你還要扣掉烤漆、板金修復整理的費用，整理起來如果要五萬元，等於

就是要少借他五萬元；比如再來他有欠紅單、稅金五萬元，還要扣起來，這台車等於只剩

四十萬的價值，這就是風險評估。那如果你這台車是新車買來，還欠銀行二十萬，還要再

扣掉，等於這台車只剩二十萬。一般銀行新車都貸八成，五十萬貸四十萬，剩十萬價值，

我們大概借他五萬。 
(問：現在汽車質當的數量還會很多嗎？免留車會比較賺嗎？賺的錢是從那邊來？) 

一般一個月免留車至少會有二、三台。一般這台車你拿來當，三個月零五天沒來繳利息，

就流當了，當舖就把它過戶賣掉，比如他借五十萬，如果賣不到五十萬，就會虧錢，這就

是剛開始評估錯誤。做免留車如果客人沒來繳利息，就要找尋車公司去找回來，找回來再

賣掉，還要再增加找車的費用，不要說賺錢，很有可能會賠錢，免留車對當舖風險比較大，

但是為了市場競爭，如果你不做就沒辦法生存。做生意就是有賺有賠，做留車比較可能賺

錢，因為留車沒有風險；免留車風險大，客人跑你就要找車，找不找的到是一個問題，找 
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不到整條錢都虧，有時經過半年一年才找到那台車，已經沒有那個價值，因為車子會折舊，

所以免留車對當舖風險比較大。大家都想做留車，做免留車是不得已的，因為客人要求、

市場競爭。當然可以做留車大家都想做留車的，我不用這麼疲勞，你不來繳錢我就把車賣

掉。免留車你要去找，常常找回來車子紅單、稅金欠一大堆沒有那個價值了，你車留著大

不了只有稅金問題，不會有紅單，紅單比較恐怖。 
 
四、留車借款的流程、手續(從客人來當車~車子出賣) 

*分期車的流程(車籍資料、流當、出售？) 

*公司車的流程 

*利息及期限之約定 

留車流程要先評估，一定要本人來才可以收，不是本人來，不管是他老婆兒子長輩父母都

不可以，一定要本人才可以當。再來要看這台車有沒有欠稅金、紅單，這台車有沒有問題，

是不是贓車還是借屍還魂的，是不是泡水車，要先了解這台車的狀況，有沒有故障。你要

判斷是不是贓車、是不是借屍還魂的車子，只用車牌查看不出來，你本身要內行去看他的

引擎號碼有沒有變造過，看車牌是不是偽造的，他的車身號碼、引擎號碼，現場人員要去

對照要去看，不是打資料就可以顯示。是不是泡水車要看要拆，現場人員要去鑑定。打資

料是看有無欠稅金、紅單，是不是他本人的。我們是用店裡有系統有和監理站連線可以查。 
(問：是什麼系統？) 

XX 公司的系統，有和監理站連線可以查有沒有欠稅、紅單、是不是本人的。 
(問：公司車行照上面是登記公司的名字嗎？公司車要怎麼當？留不留車？) 

公司車行照上是公司的名字，留不留車不一定，有時候也可以留車，公司車一定要負責人

來當，要負責人身份證、營利事業登記證、行照都要帶來。外面也有很多詐騙集團用 AB
車，這台車去偷竊來當。 
(問：什麼是 AB 車？) 

AB 車就是例如他去偷一台福特的車(A 車)，然後去找另一台一樣的福特(B 車)，偽造那台

(B 車)的行照、車牌、引擎號碼，結果你看起來這二台車就是一模一樣。一台是真的，一

台是假的，當舖就是會去收到這種車，所以要很內行，不然看不出來。行照幾乎一模一樣，

所以要去看引擎號碼，磨掉再打上去的的會有差別，還有監理所的車牌會比較粗糙，偽造

的比較細緻。因為監理所的車牌是鐵模蓋上去，漆噴一噴，懶的再修，偽造的會把它磨一

磨。 
(問：看車就要花很多時間了？) 

對啊，看完車覺得沒問題再談細節，如果看一看覺得有問題就找幾個藉口推掉。 
(問：借的金額、期限是你們主動跟客人說的嗎？) 

通常都是客人來說他要借多少，我們評估看可以借他多少，是不是有那個價值。利息大部

分都是一個月繳一次，超過三個月又五天沒繳就賣車，當票上面都寫利息和期限，副聯給

客人拿回去，他們也會看，當舖的公告上也有寫。 
(問：利息大概是收多少？) 

四分，會收倉棧費五分，以月計息。 
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五、免留車借款之流程 

*經營原因 

*計程車多嗎 

*簽的契約 

*收取費用包括 

*找車 

*辦理流當 

*糾紛 

*利弊 

(問：留車除了留行照，還會留什麼資料嗎？) 

大部分只留行照，如果有領牌登記書也會留。 
如果要原車使用，還要簽汽車借出保管契約書，簽契約主要是客人如果不還款的話會有法

律責任，會簽切結書，如果車子損壞客人要賠償。還有車輛協尋委託書，這樣才可以拖車

回來。 
(問：分期車會做留車嗎？) 

分期車還是有可能留車，但是沒辦法過戶，只能以權利車賣掉。 
(問：有做計程車免留車嗎？) 

計程車我大部分都不做免留車，因為他賺的錢少，利息大部分都繳不起，因為他的收入低，

以後比較會有糾紛，我們是把他列入信用不好的客戶，所以我儘量不做，因為計程車一定

都不留車的嘛，所以我們不做。 
(問：免留車如果客人不還錢怎麼辦？) 

打電話給客人，請他把車子開回當舖，如果他不處理，就請尋車公司拖車。尋車業者找一

台車約二萬到三萬，拖吊費包括在內。找到車會先打電話問客戶來不來處理，不處理就賣

掉。如果是有動保的，大部分都會以權利車賣出。都是交給專門處理權利車的中古車行私

下賣掉比較快。現在權利車還是很多人買，因為便宜，又不用繳稅金罰單。 
(問：免留車的優點、缺點？) 

優點是比較方便，可以減少停車費的支出，也給客人方便，利息也可幫客人算少一點，雙

方都有好處。缺點就有時候客人會把車損壞，或是不還車，當舖就有損失。 
 
六、權利車 

*意義 

*價格 

*風險 

*市場 

(問：什麼是權利車？) 

權利車就是，車主有設定動產抵押，無法過戶，就以權利車賣掉。有設定動保(動產擔保)
的車都會以權利車來計算價格，如果可以賣五萬我就借你五萬。權利車一般市價五十萬的

車，權利車大概是十萬。大概四分之一到五分之一，主要還是要看車種，有些車種比較沒 
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價值。 
 

七、當舖業法、動產擔保交易法 

*了解 

*改進 

(問：對當舖業法了解嗎？) 

我對當舖業法還算了解，目前當舖業法還算齊全，只是差在不能做不動產，其實還是很多

人暗中在做，因為做不動產是比較有保障，利息也收的便宜，對客人也好，對當舖也好。 
(問：贊成以法律規定可以做免留車借款嗎？) 

贊成，以免產生不必要的麻煩。比照原來當舖的利息即可，法律規定是死的，當舖和客人

可以取得共識，不要超過法律上限就好了。可以採取在監理所辦登記的方式，但是如果銀

行已經有登記，就沒辦法再設定動產抵押。 
(問：其他的意見？) 

當舖是政府核准的行業，但是很多人受到地下錢莊的影響，以為當舖都是地下錢莊，所以

希望政府可以加強取締地下錢莊。要取締其實很簡單，隨便翻開報紙的小廣告，一看就知

道是地下錢莊，只要沒有店面(沒留住址)、沒有營業執照，只留電話的幾乎都是，還有像

票貼、身份證借款、日仔會、刷卡的，都是地下錢莊。 
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一、汽車借款(包括留車、免留車)的起源、原因 

汽車借款很早就有了，因為汽車也是屬於動產，那我們當舖業的話就是動產質借，所以包括

車子、摩托車、戒指、手錶都可以借；免留車的話是因為市場的需要，有的客人因為沒有車

不方便，我們因為要給客人方便，所以就有免留車的措施出來，大概十幾年前吧，開始有免

留車的事情在做。 
 
二、汽車借款的興盛時期、原因 

免留車借款的興盛時期應該是九十年以後。因為那時候市場已經慢慢萎縮了，客人來借錢，

留車的話他就沒辦法做生意。而且他也沒有其他的東西可以當，因為我們只能做動產，不動

產我們不能做，慢慢的轉型跟銀行差不多，你去銀行貸款，車子讓你用，你每個月只要繳本

金利息就可以了。 
(問：為什麼當舖都開在一起？) 

當舖開在一起就像菜市場一樣，你一講你當舖在那裡，客人就知道在當舖街嘛。銀行開在一

起是因為方便性、競爭，他們選擇的地方大概都開在人潮多的，當舖則是要開在車潮多的地

方。中古車行同樣的道理，他們聚集在一起，客人要買車就會聯想到那邊，這家看一看不滿

意，他們換別家看；當舖也是一樣，今天我來這一家，說不定他不借我，那我就到別家，因

為在附近而已。 
(問：會優先賣給附近的中古車行嗎？) 

我們有專門在配合的中古車商，所以我們很少賣給他們，如果車子的年份比較新，我們會自

己賣，或者是朋友想要買我們會賣給他。 
 
三、汽車借款的金額、數量(每月) 

*獲利來源(利息或轉賣) 

*占營業額比例 

汽車借款的金額，金額不一定，要看他車子是新的還是舊的，什麼廠牌、年份，一手車二手

車，有沒有泡水、有沒有事故，這都是因素。以市價十萬來講，我們大部分借差不多七、八

萬左右。有貸款的話就相對的減少，因為你有貸款欠銀行的錢都還不出來了，才會來我們這

邊借。營業比例，我這邊是做傳統的，比較少，大概一兩部，但是我這邊都是留車，因為傳

統的當舖比較保守，所以車子都會留下來。我們有停車場，都是簽約按月計算，所以不管你

有沒有放車都要收錢，停車位大概五個位子就夠用了，因為我們是傳統當舖，當車子的客人

比較少。 
 
四、留車借款的流程、手續(從客人來當車~車子出賣) 

*分期車的流程(車籍資料、流當、出售？) 

*公司車的流程 

*利息及期限之約定 

當車子的程序很簡單，客人車子開來，他的行照、車籍資料，是不是本人，然後當票簽一簽

就可以了。 
(問：會跟他要領牌申請書嗎？是不是要那個才能過戶？) 
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他有帶來當然是最好了。有行照、身份證影本，當舖開流當證明，就可以出售了。一定要先

辦過戶才能賣，要當舖的負責人的營利事業登記證、負責人的身份證、印章、流當證明、車

子的行照就可以了。沒有客人身份證影本也沒關係，因為有流當證明就可以表示車子的來源

沒問題了。 
(問：當票上會寫借期嗎？) 

當票上面都有質當日期、流當日期，如果客人三個月過後沒繳利息就流當了，如果客人有繳

利息就順延。 
(問：有設定動產抵押的車子，客人會老實講嗎？) 

有設定的車子，監理所查的到，客人買分期車，銀行有設定動產抵押，設定在那邊就沒辦法

過戶，所以一定都會知道。我們向監理所查，不管你是什麼附條件買賣、動產抵押，監理所

只有一種，就是動保。我們是用電話查，有一套系統專門查車的，打電話過去他會傳真過來。 
(問：有另外一種附條件買賣知道嗎？) 

什麼附條件買賣？有設定的話一定要清償才能過戶，分期車大部分都是這樣，如果分期車來

跟我們借的話，我們會請客人簽一張切結書，還有一張代清償的委託書。比如他跟第一銀行

貸款，如果已經流當了，我們會代他向銀行清償，把車籍資料買回來，才可以過戶。 
 

五、免留車借款之流程 

*經營原因 

*計程車多嗎 

*簽的契約 

*收取費用包括 

*找車 

*辦理流當 

*糾紛 

(問：免留車可以開流當證明嗎？) 

免留車要開流當證明除非說客人沒有繳錢，已經超過繳款期限，你可以去找他的車，車子找

到了，才能開流當證明。這個手續比較麻煩，你要先去找他的車，沒找到他的車，你開流當

證明要幹麻。要先找到他的車，在他的同意下，把車子拿回來，如果他不同意，我們也不能

強行拿他的車，這樣是違法的；如果他人不在車上，我們會把車子先拖回，再留資料請他跟

我們聯絡。一般客人看到地上留的資料，都會打電話跟我們聯絡、處理一下，這樣比較沒有

糾紛。原車使用的話，會叫他簽質押車輛借出契約書，然後借出。 
 
六、權利車 

*意義 

*價格 

*風險 

*市場 

權利車就是沒有辦法過戶的車子，比如說他在銀行有貸款，又來當舖借款，因為他這個車子

沒有來源證件，沒有車籍資料，只有一張行照，權利車要怎麼賣？只有開的權利，沒辦法過 
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戶。因為他跟銀行有借款，車籍資料留在銀行那邊，又來當舖借款，我們不能血本無歸，所

以就以權利的車子賣給別人。 
(問：這種車可以開流當證明嗎？) 

可以開流當證明，因為他車子在我們這邊質當，滿三個月就可以流當。我們賣權利車一定要

附帶流當證明、客人的身分證影本、行照正本，還有車子的鑰匙給他。權利車不能過戶，因

為他產權不清楚，但是行照上面名字是他的，他有使用權，所以他可以當。 
(問：權利車的價格？) 

權利車價格很便宜，大概市價的三成左右，他的風險是，有欠銀行錢，車子開出去，如果被

銀行看到，銀行請書記官來貼上封條，你這台車就沒了，錢也沒了。 
 
七、當舖業法、動產擔保交易法 

*了解 

*改進 
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一、汽車借款(包括留車、免留車)的起源、原因 

二、汽車借款的興盛時期、原因 

大約十六、七年前開始，以車來借的情形比較普遍，車是大型物件，是為了雙方方便，像金

子、手錶那些小東西，可以做小型倉儲，客人有時候就靠那台車討口飯，你把他留車，他不

方便。「當」字五千年歷史，只是東西改變而已，從以前的棉被、西裝開始到現在，物品不

一樣而已。汽車質借超過十五年了，也是人家做一做，變成普遍。車子也是有價物品，有時

候為了客戶的方便，看情形，不一定留車或免留車，車子是他生財的東西，你今天要留置的

話，他就沒有生財的器具。 
 
三、汽車借款的金額、數量(每月) 

*獲利來源(利息或轉賣) 

*占營業額比例 

(問：客人想要免留車的話，可以借多少錢？) 

不一定，這個要看條件，比如說你開一台車來，你的信用夠不夠，有沒有固定住居，變成我

們店家在衡量。收取的費用就照規定。 
(問：當舖收當的車子通常是新車還是舊車？) 

店家最好要新車，車子沒有一定價格，你要借他幾成是你評估的。就是物品評估的成數，十

元我要借他六元，不可能借他十二元。可超貸就是亂貸，那是噱頭。一般會找其他的東西來

填補那個漏洞，比如拿黃金來補足。這個是車子價值的問題，而且客人一百萬的車，可能只

要借二十萬而已，所以這個沒辦法評估。 
(問：一個月做多少件？) 

車的部分有進來成交，新客戶的話有三個就不錯了，因為現在不景氣，十個進來問大概打掉

九個半，這客人已經風雨飄搖了。因為這家店好不好是要看接觸的客人多不多，你如果當舖

要門庭若市，那就爆了。 
 

四、留車借款的流程、手續(從客人來當車~車子出賣) 

*分期車的流程(車籍資料、流當、出售？) 

*公司車的流程 

*利息及期限之約定 

(問：我開一台車來當，程序是怎麼樣？) 

這台車有沒有貸款，你有沒有固定住居，變成有很多條件，沒有固定的模式，主要是他的信

用、職業、收入。車子的話，會對行照、身份證，汽車行車資料，這台車我們查就知道他有

沒有貸款，上網打車牌號碼和車主身份證字號，資料相符的話，監理所就會提供法律允許範

圍的資料給我們。我們還會對車子的引擎號碼、有沒有事故、有沒有泡水，會一面跟客人聊

一面對資料，另一個員工去外面看車子。 
(問：有遇過比較奇怪的情形嗎？) 

一定有，像變造引擎，有些是存心的，有些是年輕人愛玩車改引擎。 
 
五、免留車借款(原車使用)之流程 
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*經營原因 

*計程車多嗎 

*簽的契約 

*收取費用包括 

*找車 

*辦理流當 

*糾紛 

*利弊 

免留車的話會留行照、保險卡、領牌登記書、身份證影本，一般留行照和身份證影本就可以

了。免留車的話，如果有貸款，車子跟房子一樣，會禁止異動；如果沒有貸款，有的還會再

做動產抵押，禁止異動，避免他過戶賣掉。如果有銀行有貸款，他貸多少你要算，很大的比

例你幫他清一清都划不來，因為車子會折舊。所以銀行有貸款的話，要做留車、免留車，這

個要談一大堆。如果又牽涉到權利車的話更複雜。權利車就是不管他跟銀行借多少，而且權

利車評估沒有行情的，比如這台車現在的價錢估有一百萬，或是中古車現在可以賣一百萬，

要借多少，三成、四成，如果風險高一點，五成也有人敢做，沒有一定的價錢。 
(問：會做計程車的免留車嗎？) 
會借個人的計程車，不借靠行車。如果靠行，行照上是車行的名子。 
(問：會簽什麼契約嗎？) 
會簽免留車切結書，就是說借出期間，你這台車如果有紅單稅金，你(客人)要負起法律責任。 
 
六、權利車 

*意義 

*價格 

*風險 

*市場 

(問：所謂的權利車是指什麼？) 

權利車就是有雙重債權，這台車是你的，你有向銀行借錢，被銀行設定，但是你還是一樣有

這台車的所有權，你把這台車的權利轉給當舖，變成你欠銀行錢沒繳的話，如果一期都沒繳，

法律上可能構成詐欺。權利車簡單來說，就是有雙重債權的車。因為他車籍資料在銀行那邊，

你不能在路上行駛，我從電視一些專訪了解，權利車是走在法律之間，因為權利車是跟銀行

有債權糾紛、跟當舖有債權糾紛，銀行可以把這台車追討回去，當舖也可以，因為當舖賣只

賣權利。講難聽一點他只能看，不能在路上開，因四被銀行、當舖發現會被拖回去，所以他

不能有在路上行使的權利，是遊走在灰色地帶。 
(問：貼牌的情形？) 

其實一般我有正常繳紅單，我光明正大的把我的車牌掛在這台車上，警察只會開車牌他掛。

比較龜毛的會開扣車單給你，就不讓你開回去了。 
(問：車牌他掛發生事故，保險會理賠嗎？) 

一定沒辦法。我是保險公司的話，我不會賠，我又不是保這台車。 
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七、當舖業法、動產擔保交易法 

*了解 

*改進 

(問：其他建議？) 

公營當舖是與民爭利。當舖現在被歸類在八大行業，這個(免留車)變成歷史共業。 
這台車來當舖借，銀行可以從法律上查封拍賣，當舖業以前常跟當舖業發生糾紛就是這樣。

其實不管是計程車或是大型機器，這個就是他的生財器具，跟動產抵押意思一樣，為什麼銀

行可以做，當舖不能做？ 
(問：地下錢莊一個月利息多？) 

不曉得，他們是以天數計算。借十萬，先扣二千，實拿，一個月二百分。 
地下錢莊其實很好抓，打電話去說要借錢，一下子就抓到了。 
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一、汽車借款(包括留車、免留車)的起源、原因 

二、汽車借款的興盛時期、原因 

汽車借款是一個市場的趨勢，是做生意人的手腕，當舖以前的傳統，就是當棉被、腳踏車、

手錶，當舖舊的理念就是這樣，順著時代潮流的改變，社會不斷的變化，才會走到汽車借款，

為什麼有的人想要留車不留車的原因，第一個，留車對店裡比較有保障，你說不留車，讓他

用，一好沒二好，他車子每天在外面跑，碰撞到了，對當店沒保障。所以留不留車這是每個

人經營理念的方向不同，做生意行有行規，道有道規，現在同業會有連線，可是有的人就是

不跟你連線，比如這台車是到張三的店借的，張三就上網(登錄)說這台車來張三的店借，可

是到了李四的店，李四就不上網(登錄)，你就不曉得這台車有沒有到別家借。因為現在生意

很競爭，所以有的人不要上網，客人也會說你不要幫我上網。因為現在系統有很多套，一個

店不可能採取很多套，這麼多家當舖也不一定用同樣的系統，所以就會有糾紛，只是時間的

早晚，他能包一時，不能包一世，事情發生才知道，他是在張三的店第一個順位借的，卻被

李四拿去，一隻牛拆二張皮就是這樣，因為生意競爭嘛。有的時候雖然做原車使用都要押行

照，可是客人來說要驗車，要拿行照，他驗車的過程說不定跑去別家，有的當舖為了競爭，

就借給他。 
 
三、汽車借款的金額、數量(每月) 

*獲利來源(利息或轉賣) 

*占營業額比例 

四、留車借款的流程、手續(從客人來當車~車子出賣) 

*分期車的流程(車籍資料、流當、出售？) 

*公司車的流程  

*利息及期限之約定 

五、免留車借款(原車使用)之流程 

*經營原因 

*計程車多嗎 

*簽的契約 

*收取費用包括 

*找車 

*辦理流當 

*糾紛 

*利弊 

(問：現在免留車的情形？) 

十家將近有九家都不留車，打個比方，客人有做生意的用途，他車給你押在這邊，就像是沒

有腳的意思，他沒有代步的工具，他出門都要做大眾客運，他覺得他不方便，我們考慮到給

客人方便，可是客人有時候會胡搞。他萬一車子開出去酒駕，車子被警方扣押，對當舖來講

全部都毀掉了。因為你不繳罰款，他車子不可能還給你，所以免留車對當舖來講沒保障。這

是看個人經營的理念想法不同，一般都是原車使用沒錯，但是萬一客人出一個大車禍，你車

子就報廢了。所以我們的立場有考慮到，不借他免留車，但是客人來會講說別家不用留車你 
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要留車，生意上就是有競爭，所以(當舖)不好做就是這樣。有的客人，曾經有發生過，他車

子不留車，開出去沒三天車子被偷，被「殺肉」，車子被偷，給你宰零件去賣，你也沒有保

障。當舖本身就是有風險，車子不給你留下來就是跟你賭嘛，所以我每天也是要提心吊膽，

萬一你酒駕還是被偷怎麼辦。 
(問：那要怎麼降低風險？) 

要看他本身做什麼行業，他如果是純粹上下班，這個風險就比較低，如果他每天要跑東跑西，

南北奔波就是有風險，而且你車子借他還會有磨損，車子到你手裡要賣不值錢，剩破爛。所

以風險也是有。 
(問：不來繳利息？) 

不來繳利息也有，我們在台北市，可是他人在高雄，就要報協尋，有一些法官他不認同，為

什麼原車使用還要要求拖吊費，這就是他不了解，因為你當舖不可能整天在外面找他，一定

要委託民間專門協尋車輛幫我們找車，這個費用要車主來負擔。還有法官會問你當舖就是以

東西來借才是當，你為什麼不留車呢？當舖就是要抵押，為什麼要給他原車使用，還跟他要

協尋費、拖吊費？這個都會問。 
(問：民間二、三分借得到嗎？) 

一般都是借不到，因為朋友都講，寧願保持朋友，不要金錢來往，因為再怎麼好，朋友都會

為了金錢鬧翻。我們人跟舌頭是最好的，舌頭有時候還會被牙齒咬到。有的朋友跟你借錢講

一面，要跟他要錢又講另一面，大部分都為了錢會翻臉，除非是認識很久，他才會信任你，

可是古時候講，親兄弟也是要明算帳，所以你一般民間借錢，有的人有錢他也不借你，所以

為什麼大部分都會跑來當舖。我們有時候看電視會報有的當舖掛羊頭賣狗肉，也是有這個，

可是這個很少，這是個人的經營理念想法，所以原車使用，當舖就是跟你賭一把，靠運氣。

原車使用是市場趨勢，他有的車子是給銀行貸款，現在大部分他車子來借，都是有銀行貸款，

所以每天當舖都要很小心他有沒有正常繳銀行的貸款，他沒繳款，以法律程序來講，銀行是

第一順位，當舖是第二順位，就像房屋不動產，民間在講一胎二胎。 
(問：有銀行貸款的車子怎麼辦？) 

這就是權利車的原因，權利車就是車牌是 1234，權利車是有給銀行借錢，沒有正常繳款，不

能在路上開，因為銀行準備給你協尋，協尋到就會被銀行扣去，扣去吃虧的是當舖。他就是

買分期車貸款。有正常繳款就不算權利車，沒正常繳款，車子被當舖先拖到，當舖就有變通

的方式，當舖就會以權利車出售。 
(問：做原車使用有沒有什麼降低風險的方法？) 

幾乎是沒有辦法，他會跑就是會跑，要靠你自己的判斷，去了解他做什麼行業，可是他說不

定現在有在上班，可是隔了一個月、二個月他沒工作了，就沒有辦法繳款，他的想法就是跑，

跑被你抓到了再打算，可是他有的人會恐慌，說萬一被抓到了會被打，可是他現在又沒有錢

可以還，他想不開就會燒炭，這樣對當舖有損害，銀行也是沒有保障。這個(免留車)講難聽

一點就是賭一把。 
(問：要做原車使用也要看他的車子價值多少？) 

對，以車子年月份，有沒有碰撞，有沒有 AB 車，所講的 AB 車就是說，比如他的車牌是 5678，
可是他的車子有去碰撞過，車子的車身號碼有磨損，這個看起來就有 AB 車的可能。引擎號

碼和車身號碼不一樣，車身號碼在引擎後面的通風板，所以我們去驗車，檢驗員會下去比對， 
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行照上面也有引擎號碼。當店的電腦系統和監理所連線，當舖不能收贓物，否則就是違法，

所以會叫政府立案，就是這個原因。還要看這個人有沒有被通緝，如果這個人是通緝犯你還

借他，就是掩護他，就違法。可是法官常常會覺得當舖不是正規的行業。當舖可以和戶政單

位連線，看他的證件是真的還是假的，統一編號相不相符，因為有的人會偽造。 
(問：借車只借行照上的所有人？) 

對，不能行照是張三的名字，李四來借，到時候會有爭議。 
(問：有設定動產擔保的，行照看的出來嗎？) 
監理站會秀出動保次數。要從監理站電腦連線查。 
(問：靠行的車子行照上看的出來嗎？) 

計程車靠行有二種，因為台灣還沒有開放計程車的牌照，除非你是個人計程車行，要申請，

要三年內沒有不良違規才可以申請個人車行，如果張三自己買一台車，要去靠行，要租他的

牌照，每個月要付常費，還要付一個月一萬元的押金，這個(靠行的車)行照上會寫，我們要

知會車行才能當。所以有的人是自己的車，去靠行；有的人是有營業登記證，沒有車，要去

車行租車，車子是車行的。靠行的話，車是自己的，車牌是車行的，但車子是你的。靠行會

發靠行證明，保障你的權利，這部車是我的，到時候(不開的時候)我牌還你，你押金要還我。 
(問：有靠行的車子不能當？) 

有靠行的車子大部分都不能當，除非你知會車行。曾經有同業沒有知會車行，這個車子是他

向車行承租的，你沒有知會車行怎麼可以借他錢。如果車子是自己的，要有靠行證明為證。

留不留車，因為計程車司機要營業，你給他留車他沒有辦法去賺錢來還你，他這個是營業車，

他是靠車子來賺錢，可是他有時候沒有錢，他跟身邊的人都借不到錢，他就會想到跟當舖借

錢，借不多，因為他車子在外面開，那當舖就是跟他賭，因為他每天在外面營業，萬一車子

發生意外，車子也拿不回來，所以就是賭博。 
(問：靠行的車子，如果客人不還錢，要怎麼賣？) 

可以，可是要經過法律程序，以本票裁定。大部分當舖都會設定，到監理站設定動產擔保，

這樣子當舖也有保障，比如他車子你電腦打出來他沒有貸款，可是他有一天跑去貸款你也不

曉得。 
(問：銀行有設定動產擔保的車，找到車的話，怎麼處理？) 

大部分要問車主怎麼處理，再來是跟銀行談，看他車子有沒有殘值，如果都沒有的話，就用

權利車變賣。 
 
六、權利車 

*意義 

*價格 

*風險 

*市場 

(問：權利車會有什麼問題？) 

這個可大可小，萬一有一天路檢，他要把你扣車，這部車本來車牌是 1234，可是他用電腦查

下去，這部車本來是 1234 怎麼會變成 5678，這是人家說的養一部子車。 
(問：權利車一定要掛別人的牌嗎？) 
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一定要的，因為沒掛別人的牌，你已經沒繳款了，這台車當舖也要找、銀行也要找，銀行也

是委託協尋公司拖。像中國大陸可以做很多，可以當不動產、股票，台灣不可以。在台灣就

是不能做有價證券，當舖可以當的就是這些，因為台灣的法令約束的有很多。做不動產對當

舖來講沒有風險，除非天災，不然房子沒有風險，萬一沒繳款我以正常法律程序來拍賣，風

險比較低。 
(問：權利車賣得出去嗎？) 

現在比較不好賣，因為會被銀行找到，還有會被警察攔檢。買權利車是因為便宜，他覺得我

買新車七十萬，第一天開出來就折舊幾萬。 
(問：權利車新車舊車都有嗎？) 

都有，但是要看他有沒有殘值，要看年份，行照上的年份，幾年不一定，有的是古董車、紀

念車，廠牌也不一定，所以沒有一定的價格。 
 
七、當舖業法、動產擔保交易法 

*了解 

*改進 

(問：對當舖業法的建議？) 

當舖執法的建議，我個人的看法，以現在來講是九分，可是法官認為當舖九分就是重利，可

是他沒有想到你跟民間租的停車場，這些停車費，一萬元四百，還要停車，講難聽一點，當

舖就虧錢，一般會收九百元就是說，五分是停車費，由你車主來承擔，因為當舖還要繳稅、

租店面，為什麼有些人不來當舖要去地下錢莊，地下錢莊就是以天計息。自古以來當舖給人

來印象就是黑白二道，也有人一顆老鼠屎壞了一鍋粥，造成有的客人就會恐慌。現在我們看

到媒體的報導，出了事的幾乎都是地下錢莊，當舖的比較少。 
(問：如果不跟當舖借就只能向地下錢莊借？) 

第一個他東西沒有價值，當舖是說，以你的東西殘值多少，你來當舖當，不然大家都不用開

當店了，都去做地下錢莊。他為什麼會跑去地下錢莊？因為他什麼都沒有，只有身份證，所

以才會去地下錢莊。當舖就是以東西的行情多少，來評估借款，當舖就是以東西到那裡，就

典當到那裡。 
(問：跟停車場租車位的情形？) 

車庫停車位跟人家簽約就是以一年計算，租房子可以簽合同租半年，車庫很難講，就是要跟

業者簽一年。 
(問：停車位不是可以一個月租一次嗎) 

可是業者的想法就是你當舖一年要給我租幾個車位，因為業者也有保障。大部分一個店(當
舖)都會留二十個至三十個車位，因為我是簽合同，他不是幫我們保留，他的停車位就是不

管你車子有沒有進去，就是要付他錢，業者不用擔心有沒有車停，因為業者他也是要賺錢，

他要整理場地、鐵皮屋，24 小時的幫你看管車子，這些費用也是固定的；對當舖來講也是有

保障，他不用擔心今天我做到生意，要去找停車場，如果是不信任的業者(停車場)萬一給你

車子動手腳，你當舖要怎麼對客人交待？所以當舖委託停車場也是要找信任的，你找不認識

的業者，這部車是有價值的東西，萬一他掉了一個零件怎麼辦？所以你找的業者他每天要 24
小時幫你看管車，業者也是有他的風險。 


